UMOWA SPRZEDAZY

Sprzedaz rzeczy,
czyli przekazanie przedmiotu sprzedazy kupujacemu
w zamian za otrzymanie za niego pieniedzy.

W wiekszosci przypadkow umowa sprzedazy nie wymaga
formy pisemnej. Jednak, jezeli:

zawierasz wazng dla Ciebie umowe

e dotyczy ona warto$ciowego dla Ciebie przedmiotu
e zawarta umowa ma by¢é dowodem dla innych
okolicznosci

warto aby$ miat pisemne potwierdzenie, ze zostata
zawarta.

sprzedawca i kupujacy

Informacje ogodlne

Umowa sprzedazy, to jedno 2z najczesciej wystepujacych porozumien
cywilnoprawnych.  Powszechnie wystepuje zaréwno w codziennym zyciu
(np. kiedy kupujesz ubrania, telefon, wode, warzywa), jak rowniez w dziatalnosci
gospodarczej (np. sprzedaz towarow miedzy firmami, zakup srodkoéw trwatych
do firmy, zamdwienie kawy do biura). Mimo, ze czesto nie zdajemy sobie z tego
sprawy, zawieramy takg umowe niemalze codziennie.



Umowe sprzedazy mozesz zawrze¢ w dowolnej formie (zauwaz, ze najczesciej
zawierasz jg ustnie, a czasem jedynie ktadac towar na ladzie, ptacac i nie
wypowiadajac ani stowa).
Zdarzaja sie jednak sytuacje w ktorych, aby umowa byta zgodna z prawem,
niezbedne jest zawarcie jej w formie aktu notarialnego (np. w sytuacjach,
w ktorych kupujesz, sprzedajesz nieruchomosc¢ lub przedsiebiorstwo). Wtedy
udaj sie do notariusza, ktory pomoze Ci dochowac nalezytej formy. Dopiero
podpisanie umowy w ten sposoOb sprawi, ze staniesz sie wtascicielem lub
przestaniesz nim by¢.

Jesli kupujesz lub sprzedajesz rzecz dla Ciebie wartosciowa (np. samochdd,
sprzet techniczny), dobrze aby$ posiadat ,dowdd” zawartej umowy, ktory
w dowolnej chwili bedziesz mogt/mogta przegladac. Dlatego w takiej sytuacji
zalecamy zawarcie umowy w formie pisemnej lub dokumentowej. Wtedy w razie
sporu lub niejasnosci, zaréwno ty, jak i druga strona umowy z tatwoscia
bedziecie mogli wroci¢ do tresci tego, co ustaliliscie.



Forma pisemna oznacza, ze wtasnorecznie podpiszecie sie wraz drugg strong
pod dokumentem (umowa). Natomiast formy dokumentowe] dochowacie,
gdy stworzycie dowdd zawarcia umowy np. wyslecie maila, list, porozumiecie sie
przez komunikator internetowy, ktéry pozwala na odtwarzanie wiadomosci.

Umowa sprzedazy to porozumienie pomiedzy dwiema stronami:

- Sprzedawca (czasem nazywanym zbywca) — osoba, ktora sprzedaje
rzecz (np. samochadd, mieszkanie, telefon, ustuge).

- Kupujacym (czasem nazywanym nabywca) — osoba, ktdra ptaci za te
rzecz.

Zardéwno kupujacy jak i sprzedawca majg swoje obowiazki, z ktorych musza sie
wywigzac, dlatego te umowe nazywa sie dwustronnie zobowiazujaca.



taj, ze posiadacz i wtasciciel to nie sg synonimy!

Wtasciciel i posiadacz to nie to jest to samo!

Witascicielem rzeczy stajesz sie, gdy zawrzesz umowe (podpiszesz ja, wyslesz
maila potwierdzajgcego, ze zgadzasz sie na zakup, zaptacisz za rzecz
w sklepie)

Posiadaczem stajesz sie, gdy dostaniesz rzecz ,,do reki”.

W praktyce czesto zdarzajg sie sytuacje, ze juz states sie wtascicielem, ale
jeszcze nie jestes posiadaczem, np. gdy zamowites i zaptacites za telefon, ale
jeszcze do Ciebie nie dotart, bo oczekujesz na paczke z nim .

Pamietaj, ze w Swietle przepisdéw prawa np. samochod, komputer, lodowka to
rzeczy, poniewaz da sie je ,przenies¢”. Dlatego w prawie nazywamy
je rzeczami ruchomymi.

Dom, dziatka, piwnica to tez rzeczy. Jednak ze wzgledu na fakt,
ze niemozliwe jest ich przetransportowanie nazywany je nieruchomosciami
(rzeczami nieruchomymi). Pamietaj Zze do sprzedazy nieruchomosci
niezbedna jest wspomniana wczesniej forma aktu notarialnego.

— porozumienie miedzy dwoma stronami.
— sprzedawca i kupujacy. Czyli innymi stowy

— sposOb w jaki zawieracie umowe - pisemnie, ustnie,
dokumentow lub u notariusza.

— ,wiez prawna”, ktora taczy sprzedawce i kupujacego.
Sprzedawca ma zobowigzanie w stosunku do kupujacego, aby przenies¢ na
niego wtasnos¢ i posiadanie rzeczy.



— nastepuje w momencie zawarcia umowy. Od tej chwili
rzecz zyskuje nowego wtasciciela.

— przekazanie rzeczy do reki lub dostarczenie jej. Od
momentu przeniesienia posiadania masz rzecz faktycznie i mozesz z niej
korzystac.

— przekazanie jej do rgk nabywcy (kupujacego). Kiedy wydajesz
rzecz, przestajesz by¢ jej posiadaczem. Najprosciej mowiac, abys$ stat sie
posiadaczem przedmiotu umowy, sprzedawca musi Ci go wydac.

— to dodatkowa optata, jesli kupujacy spdznia sie z zaptata. Odsetki
chronig interesy sprzedawcy.

_ czyli
zapewnienie, ze rzecz dziata, jak powinna.

— niezgodnos¢ towaru z umowa. Np. inny kolor roweru, niz ten na
ktory sie umawiates, bluzka w wiekszym rozmiarze niz opisany to réwniez wadly.

- , Z€e
produkt bedzie dziatat poprawnie przez okreslony czas. To taki “bonus” — nie
musza jej dawac, ale czesto daja, zebys czut sie pewniej, kupujac dany towar.

— forma kary za niespetnienie wymogu przewidzianego
prawem. Jesli nie spetnisz okreslonego wymogu zastrzezonego pod rygorem
niewaznosci, cata umowa albo czynnos¢ prawna jest niewazna, czyli tak jakby
nigdy nie istniata.



